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Resumen
Este trabajo utiliza una base de datos desagregada a nivel de producto para investigar la diversificación de las exportaciones manufactureras de Bolivia para el periodo entre 1993 y 2014. La investigación muestra que el margen intensivo es componente más importante de las exportaciones. Se evidencia que el margen extensivo pierde importancia debido a una disminución de productos nuevos.  
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CAPITULO I: INTRODUCCIÓN
Después de la década perdida de los años ochenta, la economía boliviana apostó por la apertura comercial y asumió el reto de generar divisas a través de exportación de bienes manufacturados más que materias primas. Después de casi 30 años, se avanzó en diversificar la canasta exportadora, pero también se profundizó en términos de especialización de materias primas.  
La presente investigación aborda una forma de medir la diversificación y especialización de las exportaciones manufactureras de Bolivia para el periodo 1992-2014. Esta metodología utilizada es la descomposición del crecimiento de las exportaciones a nivel de base de datos en términos de márgenes extensivos e intensivos, donde el margen extensivo estaría midiendo el grado de diversificación y el margen intensivo estaría midiendo la especialización.  
El margen intensivo se define como la exportación de bienes que se exportaban antes y continúan exportándose ahora; el margen extensivo son las exportaciones de un rango de mayor variedad de productos y mercados[footnoteRef:2]. El cálculo de estos márgenes utiliza una base de datos sobre las exportaciones de Bolivia a un nivel de desglose de 6 dígitos según el Sistema Armonizado (SA) para el periodo entre 1993 y 2014, de donde se deriva una matriz de ceros y se clasifica las variables en bienes que se exportaron persistentes, nuevos y desaparecidos. Esta descomposición tiene un soporte metodológico-estadístico y además está ligada con la teoría microeconómica estándar del comercio exterior.  [2:  Berthelon (2011) menciona que las exportaciones pueden crecer en dos direcciones: 1) en el margen intensivo significa que un país puede exportar mayor cantidad de los productos que ya comercializaba desde antes y 2) en el margen extensivo que significa que el país puede vender los mismos productos a nuevos mercados, nuevos productos a mercados ya existentes, o nuevos productos a nuevos mercados.  ] 

El resto de este trabajo sigue con un segundo capítulo que aborda una revisión de la literatura, el tercer capítulo se hace referencia a los fundamentos teóricos que abordan la diversificación, en el capítulo cuarto se muestra la evidencia empírica encontrada y finalmente se presentan las conclusiones.
CAPITULO II: REVISIÓN DE LA LITERATURA
La literatura sobre especialización y diversificación en las exportaciones es muy amplia. Uno de los trabajos más relevantes en términos de especialización es sintetizado por Dornbusch et al. (1977) quienes rescatan el resultado más importante de Ricardo en cuanto a la especialización completa en el comercio en base a las diferencias en la productividad del trabajo entre los países.
La diversificación adquiere rigor teórico a través del concepto de variedad de productos a causa de las economías de escala, explicado por Krugman (1979), quien argumenta que pueden existir dos países con productividades similares, pero con economías de escala en la producción. Existen muchos trabajos empíricos que sustentan la importancia de la variedad de producto en términos de márgenes extensivos, por ejemplo, Hummels et al. (2005) quienes muestran que el margen extensivo[footnoteRef:3] es el 60 % de las exportaciones de las economías grandes. Esto implica que los países grandes exportan mayor variedad de productos[footnoteRef:4]. [3:  Hummels et al (2005) mencionan que la ampliación de la variedad de productos de Krugman pueden entenderse en términos de márgenes extensivos. Específicamente la teoría de Krugman predice que una economía grande exportará más variedad de productos. En cambio, el esquema de Argminton predice que una economía grande no exportará una amplia variedad de productos, sino el mismo en mayor cantidad. Ambas teorías predicen que una economías grande exportará más, pero la diferencia estará en el cómo las economías grandes exportan más.   ]  [4:  Utilizan una base de datos del año 1995, con una desagregación a 6 dígitos a nivel de producto y para 26 países.] 

En cuanto a la metodología para la estimación de la diversificación de las exportaciones avanzó en términos de los márgenes extensivos e intensivos a través de matrices de ceros. Esta metodología aprovecha matrices de información en dimensiones de países y productos. Uno de los trabajos empiricos aplicados en esta línea es elaborada por Bretton et al. (2005) quienes afirman que el tipo de diversificación está relacionada con los niveles de ingreso. Para países con ingresos altos, los incrementos de los márgenes intensivos son mayores a los incrementos de los márgenes extensivos. Mientras que para países con ingresos bajos el incremento de los márgenes extensivos son mayores a los márgenes intensivos[footnoteRef:5]. [5:  Este trabajo aborda datos de exportaciones a un nivel de desglose de 6 dígitos de 99 países, para el periodo entre 1995 y 2004.] 

 Otro cálculo de los márgenes es un trabajo que analiza el caso Chino donde se afirma que el crecimiento de las exportaciones chinas en su margen extensivo pasó de 5% a 15% en nuevas variedades y que el contenido de “habilidad” en sus exportaciones no se ha incrementado, más aún una gran parte sería importado según Amiti et al. (2007)[footnoteRef:6]. [6:  Este estudio trabaja con datos a un nivel de desglose de productos de 10 dígitos, para un periodo entre 1992 y 2006.] 

Sobre la diversificación de las exportaciones en Bolivia se encontró un estudio del Banco Mundial (2007) que argumenta en base a indicadores de que hubo una reducida diversificación de las exportaciones bolivianas[footnoteRef:7].  [7:  Este estudio no comprende un periodo específico, pero abarca un periodo aproximado entre 1990 y 2006.] 

CAPITULO III: MARCO TEÓRICO
El presente capitulo analiza teóricamente los conceptos de especialización y diversificación entendida como mayor variedad de productos. Respecto a la evolución de los conceptos de especialización y mayor variedad de producto, Bernard et al. (2007) realizan una cronología sobre modelos de comercio Internacional y muestra sus características para explicar los cambios de los patrones de comercio. 
Uno de los referentes teóricos es Krugman (1979) que muestra que las economías de escala pueden resultar en un incremento en la escala de producción y una ampliación del rango de bienes disponibles para el consumo, lo que implica aumentos en la diversificación. Una versión actual del trabajo de Krugman en términos de márgenes extensivos e intensivos puede ser encontrada en Melitz (2003). 
 MODELO DE MELITZ 
El presente desarrollo del modelo de Melitz (2003) se apoya de la exposición de  Cabezón (2011) y Helpman (2014). Este modelo considera inicialmente una economía cerrada donde existe competencia monopolística donde las empresas con rendimientos crecientes producen variedad de productos. En estos aspectos este modelo es similar a Krugman (1979) y sus desarrollos posteriores, sin embargo, las diferencias comienzan cuando, en esta economía cerrada, las empresas son heterogéneas y se distinguen en su productividad. 
En este sentido Helpman (2014) señala que este modelo se diferencia por el supuesto que una empresa que entra en la industria enfrenta incertidumbre respecto a su Productividad Total de Factores (TPF). Esto significa que cada empresa invierte en un costo de entrada que cubre el desarrollo de marca y tecnología para la producción, pero solo descubre ex post (después de cubrir el costo). Esto implica que las empresas forman expectativas sobre la rentabilidad de entrar, e ingresarán mientras las ganancias esperadas cubran los costos de entrada a la industria nacional.
Economía Cerrada
 El desarrollo formal plantea que  una función de utilidad CES para el consumidor representativo, para un continuo de bienes indexados por  :


Donde  es la variedad,  es la cantidad consumida de la variedad ,  es el conjunto de variedades de bienes[footnoteRef:8].  es el ingreso agregado,  es el nivel de salarios  es la oferta agregada de trabajo y  es el precio de la variedad. Maximizando la utilidad, se obtiene la demanda interna por la variedad : [8:  Estos bienes serán substitutos lo que implica una elasticidad de sustitución entre dos bienes    y  lo que implica . Entonces la elasticidad sustitución entre dos bienes será .] 


Donde: P representa un índice de precios de todas las variedades de productos[footnoteRef:9].  [9: La fórmula de P es : ] 

Por el lado de las empresas, ellas producen diferentes variedades de bienes y tienen rendimientos crecientes a escala. Las firmas son heterogéneas porque poseen diferentes niveles de productividad. Cada firma tiene una función de producción:

Donde  es la cantidad de trabajo necesaria para producir , cantidad de la variedad . Además,  es un costo fijo[footnoteRef:10],  es un parámetro de productividad específico a cada firma[footnoteRef:11] (cuanto mayor sea  menor será el requerimiento de trabajo). La maximización de beneficios, cuando w es la tasa de salarios normalizada a 1, en la empresa es: [10:  Este costo fijo que algunas empresas no cubrirán y por tanto no producirán cuando los ingresos esperados sean menores al costo fijo.]  [11:  Las firmas tienen diferentes niveles de ϕ.] 


Los ingresos totales y los beneficios  de la empresa son:


Los beneficios  dependen del precio agregado y los ingresos. Seguidamente, se puede deducir que los ratios de la producción e ingreso de las dos empresas y los ingresos solo dependen de sus niveles de productividad. En la estructura de demanda de la CES los productos relativos e ingresos dependen solo de sus productividades relativas:

Donde la empresa más productiva será más grande (con producción e ingresos más grandes), con precios más bajos y beneficios más grandes que las menos productivas.
Entonces las empresas forman expectativas de rentabilidad de entrar a la industria, donde los beneficios esperados cubren los costos de entrada.  Las empresas deciden a qué niveles de productividad es mejor perder el costo de entrada y salir del negocio, a qué niveles de productividad puede ganar dinero vendiendo a los clientes nacionales, y a qué niveles de productividad puede ganar dinero exportando. 
Apertura comercial
Cuando la economía se abre a la posibilidad de exportar se debe notar que la demanda externa es similar a la interna en todos los aspectos. Las empresas también tienen las mismas características, la única diferencia se encuentra en que exportar implica costos adicionales. Melitz (2003) supone que una empresa debe tener un costo fijo adicional por exportar si elige vender una parte de su producción al extranjero[footnoteRef:14]. Además exportar genera costos comerciales variables como costos de transporte, cuotas de seguro, aranceles del país destinatario.  [14:  Las empresas que desean exportar enfrentan costos fijos que no varía con el volumen exportado asociados con la entrada a mercados de exportación. Una empresa debe encontrar e informar a los compradores extranjeros sobre su producto y debe aprender sobre cada mercado extranjero particular. Una empresa exportadora además poner nuevos canales de distribución en el país extranjero y conforme a todas las reglas de envíos específicos de agencias extranjeras importadoras y finalmente están las barreras no arancelarias manipuladas por los países extranjeros y sus gobiernos. En resumen se puede decir que los costos fijos de exportación  son los trámites de exportación.] 

Dados estos costos, se puede graficar la relación entre beneficios (eje vertical) y niveles de productividad (eje horizontal) de permanecer en la industria a diferentes niveles de productividad. Si la productividad es muy baja la empresa no produce porque no cubre los costos fijos de entrada.  Si la productividad aumenta puede cubrir los costos fijos de entrada a la industria. Solamente las empresas con altos niveles de productividad podrán cubrir los costos fijos de entrada a la industria local y también pueden cubrir los costos fijo de exportar. 
Gráfico 1
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Entonces formalizando las ideas anteriores, cuando se abre la economía, además del costo fijo de exportar también se encuentra el costo variable tipo “iceberg” (costo de transporte) implica que para llevar una unidad al país extranjero hay que enviar  unidades. Como se mencionó la demanda internacional será similar a la doméstica[footnoteRef:15]: [15:  Los ingresos totales de cada firma por exportar son: . Luego los beneficios de exportar son ] 


Solo se considera los ingresos y costos marginales de exportar. Seguidamente el modelo considera un costo fijo, en el que solo incurren las firmas que desean exportar: . De esta manera, los beneficios de exportar son:

Entonces se puede afirmar que para producir una productividad mayor a  debe cubrir  para exportar. Donde:

En ambas ecuaciones,  corresponde a la elasticidad de la demanda, al ingreso del consumidor representativo en el mercado externo,  es un índice de precios del mercado externo y  productividad de cada firma. En las ecuaciones (10a) y (11a), se aprecia que tanto un cambio en el costo fijo de exportar , como un cambio en el costo variable , afectan a los beneficios. El primero lo hace directamente y el segundo a través de las ventas[footnoteRef:16].  [16:  En este tipo de modelos los costos de exportar deben tener relación con el transporte, la comercialización y las ventas, pero no con la producción, ya que esta se realiza en el país de origen.] 

Dinámica Comparativa: Costos Fijos y Variables
A continuación se evaluarán los efectos de cambios en la disminución de  o de . El volumen de las exportaciones totales hacia el país j puede descomponerse en el número de empresas que exportan y en cuánto exporta cada una en promedio:
 
Donde el margen extensivo es el número de empresas y el margen intensivo es el volumen de exportaciones promedio de cada empresa. Si , se deduce que  y esto implica . La disminución en el costo variable genera dos efectos: un aumento en las ventas de cada firma lo que implica un mayor número de firmas exportando. Por tanto, aumentan el margen extensivo e intensivo, donde el margen extensivo sería consecuencia del margen intensivo.
Por otro lado, una disminución del costo fijo de exportar no se traduce en un aumento de las ventas (). La disminución de un costo fijo implicaría solamente un mayor número de empresas exportadoras con un menor nivel de productividad para las que los beneficios ahora serán positivos, esto implica un aumento del margen extensivo ().
El siguiente gráfico resume las ideas expuestas, donde el eje horizontal corresponde al continuo de empresas ordenadas crecientemente de acuerdo a su nivel de productividad. En el eje vertical se miden los beneficios de las empresas correspondientes a cada nivel de productividad. 
Gráfico 2
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De acuerdo al gráfico, una disminución del costo fijo desde  a  implica un aumento del margen extensivo para un mismo nivel de .
En el caso de una disminución del costo variable aumenta el número de empresas exportadoras, suponiendo que las empresas se distribuyen de manera uniforme y con densidad constante. El aumento del margen intensivo será más fuerte que el aumento del margen extensivo, es decir la diferencia entre  y . Implica un aumento del número de empresas exportadoras mientras que el margen extensivo permanece igual.
Por tanto, el cambio del margen intensivo será mayor en países con muchas empresas exportadoras y el cambio de margen extensivo será siempre igual, lo que implica que una disminución del costo variable resultará que el margen intensivo sea mayor al efecto en el extensivo. 
CAPITULO IV: MARCO EMPÍRICO
4.1 EXPORTACIONES DE BOLIVIA
La evolución de las exportaciones de Bolivia se ha caracterizado por una tendencia creciente, esta tendencia puede dividirse en dos periodos de similar número de años, 1993-2003 y 2004-2014. Para el primer periodo, en 1993 las exportaciones registraron un valor de US$ 768 millones mientras que para el año 2003 registraron US$ 1,590 millones dejando un crecimiento absoluto de US$ 804 millones. Para el segundo periodo, entre 2004 y 2014, las exportaciones registraron US$ 2,195 millones y US$ 12,893 millones, respectivamente, dejando un crecimiento de US$ 10,698 millones, superior al primer periodo. 
Este crecimiento es explicado principalmente por las exportaciones de actividades económicas como agricultura, hidrocarburos y minería que comprenden materias primas como gas natural, estaño, plata, zinc y productos agropecuarios, como se aprecia en el siguiente cuadro. 
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Paralelamente, las exportaciones manufactureras también crecieron junto a las materias primas, pero además cabe resaltar que este sector comprende el mayor número de productos exportados y por consiguiente mayor número de mercados.  
Adicionalmente, se puede analizar las exportaciones a través de su dimensión de productos. Se puede evidenciar que el número de productos[footnoteRef:17] exportados tuvo un importante incremento entre 1993 y 2004 pasando desde 416 hasta 948, aumentando el número de productos en 532. Mientras que entre el periodo 2005 y 2014 se mantuvo alrededor de un promedio 1,004 productos. También resalta que la mayor parte de los productos está concentrada en la categoría de productos manufacturados en alrededor del 85%.  [17:  EL número de productos es calculado a través del número de categorías según la clasificación SA a 6 dígitos.] 

En cuanto a la dimensión de mercado se puede mencionar que también tuvo un importante incremento desde 1993 a 2014, partiendo de 62 socios comerciales en 1993 hasta un máximo de 112 países en 2010; el año 2014 descendió a 94.  El socio más importante, del total de las exportaciones, es Brasil y después le siguen Argentina, Estados Unidos, Perú, Colombia y Japón entre los más importantes, para el periodo 1993 y 2014. 
4.2 MEDICIÓN DE LOS MÁRGENES EXTENSIVOS E INTENSIVOS
A continuación se deducen los márgenes extensivos e intensivos siguiendo a Breton et al. (2007), Amiti et al. (2007), Pacheco (2008), y Berthelon (2011).
Inicialmente se considera el total de las exportaciones desde su dimensión producto y mercado, respecto a un periodo . Donde un producto puede ser nuevo o persistente y un mercado puede ser nuevo o persistente. Mientras que para el periodo   un producto puede ser persistente o desaparecido, siempre y cuando se haga la comparación respecto al periodo . Los productos persistentes serán aquellos que se exportaron en el periodo  y en . Los productos nuevos serán aquellos con exportaciones en  pero no en . Los productos desaparecidos no tendrán exportaciones en  pero si en .  De manera equivalente se tiene las mismas definiciones para los mercados. 
Descomposición de los márgenes extensivos e intensivos
Entonces, siguiendo a Berthelon (2011), las exportaciones totales pueden definirse como  , donde son las exportaciones del producto   al mercado  en el periodo ;  es conjunto de mercados de exportación y  el conjunto de productos exportados. El conjunto de mercados respecto al periodo   está formado de mercados existentes y nuevos,  y  el conjunto de productos está formado análogamente como  y 
Donde:     es un producto persistente  si K>0 en t-1; K>0 en t
                  es un mercado persistente  si I>0 en t-1; I>0 en t
                es un producto nuevo  si K=0 en t-1; K>0 en t
                 es un mercado nuevo  si I=0 en t-1; I>0 en t
                es un producto desaparecido  si K>0 en t-1; K=0 en t
                 es un mercado desaparecido  si I>0 en t-1; I=0 en t
Entonces si:  
Por tanto:

Donde: 
(1) Producto persistente y mercado persistente en t 
(2) Producto nuevo y mercado persistente en t
(3) Producto persistente y mercado nuevo en t
(4) Producto nuevo y mercado nuevo en t
(5) Producto persistente y mercado persistente en t-1
(6) Producto desaparecido y mercado persistente en t-1
(7) Producto persistente y mercado desaparecido en t-1
(8) Producto desaparecido y mercado desaparecido en t-1
Entonces, dadas las 8 combinaciones en el diagrama anterior y siguiendo a Breton et al. (2007), la variación de las exportaciones entre dos periodos se define como:
Crecimiento en el total de las exportaciones =
[Crecimiento de exportaciones de productos persistentes a mercados persistentes (1)-(5)Margen Extensivo

- disminución de exportación de productos desaparecidos en mercados existentes (6)
- extinción de exportaciones de productos persistentes y mercados (7)+(8)]
+[nuevas exportaciones de productos existentes a nuevos mercados (3) Margen Extensivo

+ nuevas exportaciones de nuevos productos a mercados existentes (2)
+ nuevas exportaciones de nuevos productos a nuevos mercados (4)]
Entonces se tiene que la variación de las exportaciones puede descomponerse en un margen intensivo (comercio intensivo, comercio en vías de desaparición de productos, mercados o productos-mercados[footnoteRef:18]) y un margen extensivo (nuevos productos, mercados o productos-mercados). [18:  Amiti et al.(2007) consideran que los productos desaparecidos (y mercados desaparecidos) pueden ser incorporados en el margen intensivo  porque ellos son parte de una vieja categoría. ] 

Tomando los bienios 1993- 1994, 2003-2004 y 2013-2014 se calcula la variación de las exportaciones manufactureras[footnoteRef:19] entre segundo bienio respecto al primero y luego el tercer bienio respecto al segundo[footnoteRef:20].  [19:  Se realiza el ejercicio para las exportaciones manufactureras puesto que existe referencia de los márgenes extensivos e intensivos de las exportaciones totales de Bolivia en un estudio realizado por Digermans et al. (2012), donde destaca que el margen intensivo representa el 90,8 % del incremento de las exportaciones totales y el margen extensivo el 9,2%, para el periodo entre 1990 y 2008.]  [20:  Se toman bienios porque este periodo captura al menos un dato para cada producto, de otro modo se tendrían más ceros. El criterio para tomar las dos muestras es que ambos periodos sean simétricos, dada la disponibilidad de datos desagregados desde el año 1993 hasta 2014.] 
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El cuadro 2 evidencia que el margen intensivo ha sido mayor al margen extensivo entre los periodos 1993 y 2014[footnoteRef:21]. El margen intensivo representó el 84% del incremento de las exportaciones mientras que el margen extensivo representó el 16%, para el periodo entre los bienios 1993-1994 y 2003-2004. El margen intensivo se explica en gran parte a los productos persistentes y mercados persistentes, donde destacan la torta, residuos, pellets de la extracción del aceite de soya (soja)[footnoteRef:22]; luego siguen los productos persistentes pero con mercados desaparecidos, donde destaca el estaño sin alear[footnoteRef:23]; seguidamente están los productos desaparecidos en general, donde resaltan maderas aserrada longitudinalmente y maderas distintas de las coníferas[footnoteRef:24]. En el margen extensivo está influenciado por productos persistentes a mercados nuevos, donde el producto más influyente es el ácido ortobórico[footnoteRef:25]; en los productos nuevos a mercados persistentes, el más importante es el aceite base para lubricante[footnoteRef:26]; y finalmente entre los productos nuevos a mercados nuevos, se tiene que el producto que destaca es la madera aserrada con espesor superior a 6 m.m.[footnoteRef:27].  [21:  En el anexo 2 se presenta un desglose de este cuadro. Además se presenta estos resultados en Valores.]  [22:  Clasificación SA 230400]  [23:  Clasificación SA 800110]  [24:  Clasificación SA 440700 (madera de pino).]  [25:  Clasificación SA 281000 compuesto químico, ligeramente ácido, usado como antiséptico,  insecticida, compuestos químicos y precursor de otros compuestos químicos.]  [26:  Clasificación SA 271019]  [27:  Clasificación SA 440799] 

Para el periodo entre 2003-2004 y 2013-2014, El margen intensivo también fue mayor y se debe en gran parte a los productos persistentes y mercados persistentes, donde destacan la  torta, residuos, pellets de la extracción del aceite de soya (soja)[footnoteRef:28]; seguidamente vienen los productos persistentes pero con mercados desaparecidos, donde incide el ácido orto bórico[footnoteRef:29]; luego están los productos desaparecidos en general, donde predomina la gasolina especial y maderas longitudinales distintas de la coníferas[footnoteRef:30]. El margen extensivo está afectado por productos persistentes a mercados nuevos, donde el producto que más resalta es el aceite base para lubricante[footnoteRef:31]; en los productos nuevos a mercados persistentes, donde el más importante es la madera distinta de las coníferas[footnoteRef:32]; y finalmente entre los productos nuevo a mercados nuevos, se tiene al producto que más destaca es la madera distinta de las coníferas[footnoteRef:33].    [28:  Clasificación SA 230400]  [29:  Clasificación SA 281000]  [30:  Clasificación SA 271011 y 440920]  [31:  Clasificación SA 271019]  [32:  Clasificación SA 440929]  [33:  Clasificación SA 440929] 

4.4 INTERPRETACIÓN DE LA EVIDENCIA EMPÍRICA
Existe una predominancia del margen intensivo en más del 84% sobre el margen extensivo. Además, el margen intensivo creció más que el margen extensivo, pasando de 84 % hacia 91%. Este sería un argumento que dice que el crecimiento de las exportaciones se debe en gran parte a variaciones de costos variables más que a disminución de costos fijos.
En el primer periodo estudiado el margen extensivo crece  mucho más que en el segundo periodo. Los factores que explican la ralentización del margen extensivo pueden ser explicados porque los costos de exportación bajaron en el periodo 1993 y 2004, mientras que estos costos aumentaron en el periodo entre 2003 y 2014. Esto puede explicarse de la siguiente manera: entre el periodo 1993 y 2004, el margen extensivo crece debido a un efecto positivo de productos nuevos en mercados persistentes. El 80% de estos productos está centrado en aceites combustibles, gas líquido de petróleo, aceite de girasol y manufacturas de madera. La exportación de nuevos productos puede entenderse a través de la aplicación del Arancel Externo Común[footnoteRef:34] (AEC) en la Comunidad Andina (CAN) el año 1995. Por otra parte el año 1991, Estados Unidos otorga preferencias a países andinos bajo la denominación de Andean Trade Preference Act (ATPA).   [34:  En 1995, Bolivia, Colombia, Ecuador y Venezuela adoptaron un Arancel Externo Común para las importaciones desde terceros, configurando una unión aduanera considerada imperfecta por contemplar tratamientos especiales.] 

Los acuerdos comerciales pueden ser caracterizados como costos variables de exportación en el marco teórico de Melitz. Esto evidencia un soporte al argumento de Melitz sobre los determinantes del crecimiento del margen extensivo y de la diversificación.  
En cambio entre el periodo 2003 y 2014 se registró la pérdida del Andean Trade Promotion and Drug Eradication Act (ATPDEA), tampoco se estandarizó el otorgamiento de placas a los remolques independientemente de las placas de los tracto camiones. 
CONCLUSIONES
La cuantificación del crecimiento de las exportaciones manufactureras en sus componentes de especialización y diversificación puede tomar la metodología de descomposición entre márgenes intensivos y extensivos. Bajo este enfoque se puede mencionar que para el periodo estudiado el margen intensivo es mayor al margen extensivo. Entre el periodo 1993 y 2004 el crecimiento del margen intensivo representó el 84% del crecimiento y por tanto la especialización fue predominante. Sin embargo el margen extensivo y por tanto la diversificación tuvo un crecimiento importante en la medida que sería resultado de acuerdos comerciales que disminuyeron los costos de exportación, especialmente en el primer periodo de estudio.
En el periodo comprendido entre 2003 y 2014, la especialización de las exportaciones manufactureras se intensificó más, lo que implica que el margen intensivo llegó a representar el 91% del crecimiento de las exportaciones manufactureras. Esto implicó menor crecimiento del margen extensivo participando solo con 9% del crecimiento de las exportaciones, donde resalta el estancamiento de la exportación de nuevos productos.
Si bien la teoría de la competencia imperfecta del comercio internacional ayuda mucho a la comprensión del comportamiento de las exportaciones, la conclusión general de esta investigación es que el proceso de diversificación de las exportaciones manufactura se habría estancado. 
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Gráfico 4
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Valor (En millones de dólares) Volumen (En miles de toneladas)

Detalle 1993-1994 2003-2004 2013-2014 1993-1994 2003-2004 2013-2014

TOTAL 1.933              3.942              25.356           7.810              24.777           36.752          

EXPORTACIONES 1.876              3.784              25.100           7.798              24.751           36.747          

Agricultura, Ganadería, Caza, Silvicultura y Pesca 159                 226                 1.366              330                 418                 1.316             

Extraccion de Hidrocarburos* 195                 1.301              13.221           5.799              19.753           27.799          

Extraccion de Minerales* 379                 527                 4.001              644                 853                 2.264             

Industria Manufacturera 1.142              1.731              6.512              1.025              3.727              5.368             

Energia electrica* 1                      0                      -                  -                  -                  -                 

REEXPORTACIONES 55                    152                 253                 11                    24                    5                     

Efectos Personales 2                      5                      2                      1                      2                      0                     

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica (INE)

CUADRO 1

BOLIVIA: EXPORTACIONES SEGÚN ACTIVIDAD ECONÓMICA

* El volumen en la Extracción de Hidrocarburos se encuentra en miles de pies cubicos, en volumen de los metales estan en kilos finos. En el Caso 

del Volumen de la Energía Electrica no se disponen los datos correspondientes
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Intensivo Extensivo

1993-1994 vs 2003-2004 94,7% -10,30% -0,06% 15,0% 0,3% 0,4% 84% 16%

2003-2004 Vs 2013-2014 102,4% -10,29% -0,79% 7,4% 1,2% 0,02% 91% 9%

Fuente: elaboración propia en base a estadisticas del INE (www.ine.gob.bo)

CUADRO 2

BOLIVIA: COMPOSICIÓN DEL CRECIMIENTO DEL VOLUMEN DE LAS EXPORTACIONES NO TRADICIONALES (SECTOR MANUFACTURERO)

EN MILES DE TONELADAS Y PORCENTAJES

1993-2014
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